MR A T D00 T LULIHGIIE. SAUIUU ¢ MA0BITE: SYUBIU ¢ AGOres: 420%00 (IVA incluido)

DIRECTOR: JAIME ANTUNES

| EGONOM

EMPRESAS

cresce como eucalip

Negédcio com potencialidades

Construcdo de casas de madeira
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Um novo negécio de casas de madeira esta a desenvolver-se. Estas

habitacdes sdo seguras e confortaveis, apesar de desmontaveis.

U novo tipo de negécio no
ramo da construgdo, estd a «ar-
borizar» Portugal. Trata-se de
casas montadas de madeira
macica do tipo escandinavas,
como se vé& no Canad4, Estados
Unidos ¢ no Norte da Europa.

Este tipo de negécio, ainda
pouco explorado em Portugal,
estd em forte crescimento. Ape-
sar da crise do sector da constru-
¢do, novas empresas vio sur-
gindo ¢ os responsdveis pelas
empresas entrevistados pelo
«Semandrio Econémico» mos-
traram-s¢ unanimamente opti-
mistas para este ano.

Em 1993, surgiram duas
empresas nesta actividade, a
Finlusa, em Alverca e a Case-
ma, perto de Leiria. No princi-
pio deste ano apareceu a Sno-
tec, em Sintra,

A Rusticasa, empresa detida
por trés séeios da familia Porto-
carrera, foi criada em 1986, em
Vila Nova de Cerveira, com um
investimento global inicial de
cerca de 24,7 mil contos. Fsta
empresa, pioneira neste negé-
cio em Portugal, tem um tio
elevado niimero de encomen-
das que jd s6 pode aceitar clien-
tes para construir em 1995,

Uma das originalidades des-
le tipo de casas em relagdo A
construgdo cldssica consiste em
njo utilizar pregos nem colas.
As pegas de madeira macica sio
encaixadas horizontalmente,
com um sistema hermético ¢
pega por pega, podendo estas
ser de dimensdo e espessura
variadas, o que as diferencia das
empresas de pré-fabricado clds-
sico, que trabalham com médu-
los de paineis ligeiros.

A Snotec imponta as pegas

| de madeira de pinho escandina-

vo de uma pequena fébrica da
Esténia. A Finlusa é a represen-
tante para Portugal de uma em-
presa finlandesa que lhe forne-
ce as pegas de madeira de pinho
branco, € a Casema utiliza ma-
deiras ex6ticas da Amazénia da
sua fébrica do Brasil. Estas trés
empresas dedicam-se apenas 3
montagem das casas, que € efec-
tuada por duas ou trés pessoas,
numa média de um a dois me-
ses. A Rusticasa trabalha com
madeira bruta, criptoméria ja-
pénica dos Agores ¢ pinho de
Oregon, vindo de Franga, e é a
tinica que faz o corte nas suas
préprias instalagdes. Todo o
processo de fabrico é feito 2
mao. Estas habitagfes ofere-
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cem como vantagem, em rela-
¢do & construgdo tradicional, a
possibilidade de serem desmon-
tadas ¢ transferidas para outro
sitio sem se deteriorarem. Além
disso, oferecem a garantia Je
prego fixo, condiges de isola-
mento térmico e acustico ex-
cepcionais e sio anti-sismicas.
Gracas & madeira macica, as
casas tém sempre 0 mesmo grau
de humidade e permanecem se-
cas; sio frescas no Verdo e man-
tém o calor no Invemo, Tam-
bém se isolam das radiagdes e
electricidade estdtica. Estamaté-
ria-prima pode durar séculos sem
necessitar de obras € a sua com-
bustdo € muito lenta, uma vez
que ndo tem cimara de ar.

tos pelo cliente, ou efectuados
pelo seu gabinete de arquitectura.

Estas casas podem ter o mes-
mo tipo de acabamentos que as
habitagdes em alvenaria, como
por exemplo, forro a ajulejo nas
casas de banho, assim cono se-
rem pintadas.

Expansiio ¢ objectivo

A Rusticasa prevé facturar
200 mil contos este ano, contra
110 mi! contos obtidos no ano
transacto. Em 1992, a factura-
¢io ascendeu a 100 mil
contos.Esta empresa prevé ob-
ter resultados liquidos de 10 mil
contos este ano. Em 1993 foram
de cerca de mil contos.

Madeira: uma alternativa  al

Aposta na nova geracao

As empresas de construgio de casas de madeira revelaram que
no inicio da sua actividade se tinham deparado com algumas
dificuldades, essencialmente ligadas & mentalidade dos porgueses
que, por falta de conhecimento, viam estas casas como umas «barra-

cas de madeira».

Hoje, este problema parece estar ultrapassado’ e os empresdrios
apostam na nova geragdo, com espirito mais aberto e mais viajada,
tendo geralmente j4 tido a oportunidade de ver estas habitagdes no
estrangeiro. Por outro lado, se bem que a maioria dos bances
oferecam as mesmas condigSes de crédito que para a habitagio
tradicional em alvenaria, algumas instituigdes colocam entraves por
desconhecerem este tipo de construgio.

O responsdvel da Casema acrescentou que este negdcio podia
expandir-se & construgdo de bares na praia, mas que centas Cimaras
Municipais, nomeadamente as de Nazaré ¢ Alcobaga, ndo permitiam
que fossem apresentados modelos originais, uma vez que tinham os
seus proprios modelos estandardizados, 0 que nfio contribuia para a

«harmonia» da paisagem.

No entanto, estas casas pre-
cisam de um tratamento de dois
em dois anos, se bem que de ficil
aplicagdo e pouco dispendioso.

A Casema, Rusticasa e Sno-
tec oferecem uma gama de mo-
delos estandardizados mas po-
dem também fabricar um mo-
delo apresentado pelo cliente.
A Tinlusa tem, nesse aspecto,
uma filosofia diferente: preten-
de oferecer um produto mais
personalizado e trabalha apenas
com projectos originais propos-

A Finlusa facturon cerca de
25 mil conivs no seu primeiro
ano de actividade e prevé atin-
gir o «break-even point» em
1993. A Casema, em 1993, ob-
teve um volume de vendas que
ronda os 300 mil contos, na
venda de 35 casas.

No segundo semestre deste
ano, a Rusticasa vai realizar um
reforgo de capital com vista a
aumentar a capacidade de pro-
dugdo. O capital social que é
haje de SO mit contos passard

em principio para o dobro.

Por sua vez, a Casena pro-
jecta investir numa fébrica em
Portugal, para fazer o corte da
madeira que vem do Brasil, e
dar-lhe um acabamento mais
aperfeigoado. Bsta empresa pre-
v& aumentar o seu capital social,
actuahnente de cinco mil con-
tos repartido por dois sécios
portugueses, Anténio da Costa
Mendes ¢ Nuno Felipe Vieira
Rebocho, para 10 mil contos, ou
eventualmente fundir-se com
uma empresa espanhola com
quem j4 colabora.

A Finlusa, que pertence a
sete sbcios portugueses, estd
também preparada para servir o
mercado dos PALOP, e espera
vir a ter sucesso nestes pafses
assim que a sua sitwagdo politi-
co-econdmica se resolver.

Lennart Westergren, um dos
sécio-gerentes suecos da Sno-
tec, revelou ao «Semandrio Eco-
némico» que pretendiam atin-
gir uma quota de mercado de
10% para o final deste ano.
Acrescentou que o negdcio tem
fortes potencialidades em Por-
tgal, porque é um produto ori-
ginal ¢ porque «os portugueses
estiio cansados de ter dores de
coslas por causa da humidades.

Clientes sdo particulares

Istas empresas tém como
mercado-alvoaclasse média/alia
e alta, exceptuando a Casema,
que pretende atingir toda a po-
pulagdo.

Os seus produtos concomem
com a construgdo tradicional e
ndo com o pré-fabricado nor-
mal, e os seus pregos sio geral-
mente mais altos que os deste
Giltimo e imais baratos que os das
casas em alvenaria,

O prego dos modelos stan-
dard da Rusticasa varia entre 55
contos ¢ 100 contos por metre
quadrado e os da Snotec ron-
dam uma média de 80 contos.
Oskits da Casema podem custar
de cerca de 30 a S0 contos por
metro quadrado, dependendo
dos modelos e tipo de acaba-
mento. O prego médio por me-
tro quadrado da Finlusa ronda
os 100 contos.

A grande maioria destas ca-
sas s3o vendidas a particulares,
para habitagdo. Cerca de 90%
das casas da Rusticasa desti-
nam-se a segunda habitagdo; no
caso da Casema, 90% das casas
s3o para primeira habitacio. |



